Actualidad

La mejor alternativa
de financiacion

| crecimiento de las empresas depende
de la financiacion, un elemento que, en

Espania, hasta hace pocos meses, ha

estado casi exclusivamente focalizado

en las entidades bancarias. Estas, en

los anos de crecimiento econdmico,
se consolidaron frente al resto de canales de
financiacion, entre otras razones, por la gran
cantidad de liquidez, el bajo precio del dinero
y una disminucion de las exigencias del con-
trol de riesgos.
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Durante el periodo de crisis economica, se
convirtieron en predominantes tres concep-
tos: prima de riesgo, restricciones de liqui-
dez y proceso de concentracion bancario. La
conjuncion en el tiempo de los tres concep-
tos dificultaron enormemente el acceso a la
financiacion.

La elevada prima de riesgo provocé que el
coste del dinero en los mercados internacio-
nales se incrementara, con la correspondien-



te correlacion sobre el coste del crédito o su
renovacion. Mientras, el fuerte aumento de
las exigencias de dotaciones y del coeficiente
de solvencia por parte del regulador, llevo a
las entidades financieras a restringir la auto-
rizacion de nuevas operaciones y elevar, de
nuevo, el coste del crédito.

Finalmente, la concentracion bancaria puso
de manifiesto que, en términos de financia-
cion para las empresas, la suma de dos 0 mas
entidades no da como resultado un banco con
mayor capacidad de financiacion. Es decir,
ante la coincidencia de contar con dos lineas
de financiacion de dos bancos en proceso
de fusion, la entidad resultante no asumia la
doble financiacion, por lo que era posible la
cancelacion parcial o total del crédito o el au-
mento significativo de los costes, al margen
de la exigencia de aportar mayores garantias,

En definitiva, las circunstancias econoémicas
endurecieron las condiciones de financia-
cion, incrementando tipos de interés, costes
asociados y garantias exigibles, entre otros
aspectos inherentes a la financiacion banca-
ria tradicional, que en Esparia alcanza el 80%
de cuota frente al 20% de la no bancaria. En
otros paises, el peso estd mas compensa-
do: en Alemania, 55% bancaria vs. 45% no
bancaria y en Francia, equidad al 50%. En
el lado opuesto, Reino Unido y Estados Uni-
dos, donde la financiacion no bancaria supera
el 70%.

En los altimos trimestres, Espaia ha expe-
rimentado un cambio positivo de los prin-
cipales indicadores macroeconomicos, que
marcan un proceso de consolidacion de un
crecimiento economico que ineludiblemente
pasa por un aumento del volumen de finan-
ciacion. Esta situacion ha permitido acelerar
la progresion del mercado de la financiacion
alternativa, que ha desarrollando innova-
doras soluciones que dan respuesta a la de-
manda de, sobre todo, medianas y pequerias
empresas.

Sin embargo, identificar una via alternativa
de financiacion requiere un estudio de mer-
cado profundo, el analisis de las fortalezas y
debilidades de cada opcion y la exposicion de
cada solucion a los diferentes escenarios para
analizar su respuesta. Dada su relevancia, el
objetivo de este andlisis es conocer qué fi-
nanciacion es la mas conveniente para cada
caso, pues es un elemento crucial para toda

empresa que busque un apoyo solido para su
crecimiento y desarrollo.

Entre los aspectos a tener en cuenta a la hora
de buscar financiacion bajo la formula de
descuento de facturas destaca el control de
costes. Estos, inherentes al anticipo de cré-
ditos y facturas, suelen ser variables, modi-
ficando su valor segin el plazo, el importe o
el riesgo del deudor. No obstante, debemos
ser conscientes de que todas las operaciones
financieras conllevan unos gastos adiciona-
les, y estas desviaciones son decisivas para
tomar la eleccion final. Ademas de la agili-
dad de la entidad en la cumplimentacion de
sus servicios (estudio de mercado, plazos de
entrega de los activos liquidos, transferencia
de importes no financiados vy verificacion
de ningin coste adicional sobre dichas
cantidades), es esencial evitar
las garantias adicionales,
conocer el rango de los
deudores aceptados y
comprobar el importe

a descontar de las fac-
turas comerciales que,
dependiendo del deudor
y del tipo de documento a
deducir, oscila entre el 30
y el 90%.

Por altimo, es sustancial
conocer nuestra respon-
sabilidad frente a posibles impagos. Es
frecuente el uso del término financiacion
sin recurso, que implica la nula responsa-
bilidad de la empresa ante la posible in-
solvencia de su deudor. Esto significa que
es el factor (la entidad financiera) quien
asume el riesgo de impago de la opera-
cion, excepto casos de inexistencia y/o
ilegitimidad del crédito (fraude) o discu-
sion comercial. Este aspecto es especial-
mente importante en casos de deudores
no espafioles, pues los costes derivados
de los tramites de reclamacion de deu-
dores internacionales son elevados, sin
mencionar ¢l normal desconocimiento de
la legislacion del pais del deudor, lo que
aporta un gran valor afadido a la tipolo-
gia de financiacion.

Contar con una herramienta de financia-
cion adecuada puede significar el impulso
definitivo para el crecimiento empresarial
en un mundo, en un mercado cada vez
mas global y competitivo. L]
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